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摘要

三孚新科是一家表面工程技术解决方案提供商，专注于表面工程专用化学品及设备的研发、生产和销
售，产品广泛应用于PCB制造、3C产品制造、汽车零部件、五金卫浴、新能源等领域。公司拥有
196+项专利技术，研发投入占比14.67%，是国内少数具备跨化学品及设备领域协同研发能力的企
业。

财务表现呈现结构性矛盾：2025年公司实现营收4.58亿元，同比下降26.30%；归母净利润
为-4831.56万元，亏损扩大；但2026年Q1实现营收1.58亿元，同比增长25.74%；扣非净利润
504.57万元，扭亏为盈。业绩波动主因是PCB行业周期性调整及设备业务产业化进度推迟，但高端
PCB化学品和新兴业务订单增长显著。

 核心摘要

核心业务

国内少数具备“化学品+设备”协同研发能力的表面工程技术解决方案提供商，拥有
196+项专利。

财务表现

2025年营收下滑至4.58亿元，但2026年Q1回暖，营收同比增长25.74%，扣非净利润
扭亏为盈。

新兴业务

复合铜箔技术取得重大突破，产品已送样头部电池厂商并获小批量订单，成为未来核心
增长引擎。



 营收趋势对比

技术突破与新兴业务发展迅速：公司在复合铜箔领域取得重大技术突破，开发的3D多孔结构复合铜箔
产品已送样多家头部电池厂商并获得小批量订单；在PCB高端制程领域，mSAP和玻璃基板设备及化学
品已在头部客户上线应用。公司"化学品+设备"协同模式在新兴业务领域形成差异化竞争优势。

 关键突破

公司在复合铜箔领域取得重大技术突破，开发的3D多孔结构复合铜箔产品已送样多家头部电池
厂商并获得小批量订单，标志着新兴业务取得实质性进展。

估值与风险并存：当前动态市盈率高达542倍，市净率22.77倍，显著高于行业平均水平，反映市场对
公司新兴业务的高预期。主要风险包括：PCB行业周期性波动、复合铜箔业务产业化进度不及预期、原
材料价格波动、应收账款坏账风险等。

投资建议：短期（3-6个月）建议谨慎观望，关注Q2/Q3设备订单收入确认及毛利率修复情况；长期
（1-3年）可考虑分批建仓，重点关注复合铜箔和高端PCB化学品业务进展，目标价格区间150-180

元。

一、公司概况：业务模式、市值、护城河及行业地位

1.1 业务模式与发展战略

三孚新科是一家表面工程技术解决方案提供商，主要从事表面工程技术的研究及新型环保表面工程专用
化学品与专用设备的研发、生产和销售。公司核心业务模式是"化学品+设备"协同销售，为客户提供一
站式解决方案，这一模式在行业中较为独特，形成了较高的技术壁垒和客户粘性。



 核心业务模式


专用化学品 +


专用设备




“化学品+设备”协同模式

提供一站式解决方案，形成技术壁垒

公司产品广泛应用于PCB制造、3C产品制造、汽车零部件、五金卫浴、新能源等领域，形成了多元化的
业务布局。2026年，公司明确了"巩固传统、突破新兴"的总体策略，以传统业务为业绩压舱石，以新
兴业务为核心增长引擎，全力推动收入与利润高质量增长。

1.2 财务指标与市值

截至2026年5月27日，三孚新科总股本约9874.61万股，总市值约142亿元，流通市值与总市值相
近，市盈率（TTM）高达542倍，市净率22.77倍，显著高于行业平均水平。

 估值指标对比 (截至2026年5月27日)



公司财务结构方面，截至2026年Q1，总资产13.42亿元，负债率46.95%，资产负债结构相对健康；
应收账款规模较大，占资产总额22.23%，存在一定的回款风险；商誉净值1.18亿元，占资产总额
8.81%，需关注子公司整合风险。

1.3 行业地位与护城河

三孚新科在国内表面工程化学品及设备行业处于第二梯队，但具有显著的技术优势和创新能力。公司是
国内最早从事表面工程化学品研究的企业之一，业务前身广州三孚自1997年便开始从事表面工程化学
品的研究，经过多年的积累和沉淀，在行业内形成了较强的影响力。

公司的核心护城河体现在以下几个方面：

1. 技术壁垒：公司拥有196+项专利技术，研发投入占比14.67%，研发人员占比19.22%，在高端
PCB化学品和设备领域拥有多项突破性技术，如水平沉铜、脉冲电镀、填孔电镀等，打破了国外技
术垄断。

2. 客户资源：公司已与胜宏科技、沪电股份、崇达技术、方正科技、生益电子、深南电路等国内PCB

行业TOP20企业建立长期稳定合作关系，产品已在200余条量产线中稳定应用。在新能源领域，公
司与欧洲半固态电池制造商签订战略合作协议，与远东铜箔等头部企业建立合作。

3. 区域优势：珠三角地区是我国PCB制造业主要聚集地，公司总部位于广州市，销售网络覆盖珠江三
角洲和长江三角洲等产业聚集区，能够为客户提供快速、便捷的技术服务，这一区位优势是外资企
业难以复制的。

4. "化学品+设备"协同模式：公司是国内少数能够同时提供专用化学品和专用设备的企业，这种协同
模式能够为客户提供从工艺优化、量产线搭建到配套化学品供应的一站式解决方案，增强了客户粘
性。

二、财务数据：营收趋势、利润、资产负债与现金流

2.1 营收趋势与结构分析

三孚新科2025年实现营业收入4.58亿元，同比下降26.30%，业绩下滑明显。从收入结构来看：

业务板块 2025年收入(亿元) 同比变化(%) 占总收入比例(%)

PCB化学品 2.81 -9.64 61.35

通用电镀化学品 0.267 12.98 5.84

设备及设备构件 0.358 -80.18 7.83



业务板块 2025年收入(亿元) 同比变化(%) 占总收入比例(%)

新能源业务 0.089 -93.52 1.94

电子元器件 0.363 6.53 7.94

其他业务 0.052 -1.19 1.13

收入下滑主因是设备业务大幅下滑：2025年设备业务收入从上一年度的约1.81亿元骤降至3584.37万
元，同比大幅下滑80.18%，且毛利率由正转负，为-7.01%。公司解释称，设备业务下滑是由于下游
应用产业化进展推迟、铜箔行业的周期性调整及公司经营策略调整等影响。

 2025年营收构成

值得注意的是，新能源业务断崖式下滑：2024年新能源业务实现营业收入1.37亿元，毛利率
32.51%，而2025年这一业务板块收入仅为889.63万元，同比下降超93%；毛利率则是由正转负，跌
至-11.77%，成为业绩"出血点"。

2026年Q1，公司实现营业收入1.58亿元，同比增长25.74%，显示业绩已开始回暖。收入增长主要来
自传统PCB化学品业务的复苏和新兴业务订单的增长。

2.2 利润与盈利能力分析

公司盈利能力呈现波动性，2025年归母净利润为-4831.56万元，同比下降284.01%；扣非归母净利
润为-6250.91万元，同比下降115.93%。2025年公司计提资产减值准备合计3066.86万元，对业绩
形成拖累。



2026年Q1，公司实现归母净利润556.94万元，同比增长3.01%；扣非归母净利润504.57万元，同比
增长21.86%。扣非净利润扭亏为盈，显示公司核心业务盈利能力已开始改善。

 净利润趋势

毛利率方面，2025年公司整体毛利率为36.22%，较上年下降2.64个百分点；2026年Q1毛利率为
28.15%，同比下降17.50个百分点，环比下降1.07个百分点，毛利率承压。毛利率下降主因是设备业
务收入占比提升及PCB化学品市场竞争加剧。

2.3 资产负债与现金流

截至2026年Q1，公司资产负债率为46.95%，较上季度减少0.68个百分点，较上年末增加3.73个百分
点，但仍处于相对健康的水平。

现金流方面，2025年经营活动产生的现金流量净额为3117.86万元，2026年Q1经营活动现金净流入
为-2740.27万元，同比下降191.32%，主要由于设备产品在手订单增加导致材料款支付增加。现金流
压力主要来自设备业务扩张，但整体财务状况仍相对稳健。

2.4 财务健康度评估

综合来看，公司财务健康度中等偏上，主要优势在于：

资产负债率控制在47%左右，处于相对健康水平

研发投入占比高，达14.67%，支撑长期技术壁垒

客户结构优质，主要为行业头部企业，收入质量较高

主要风险点在于：



应收账款规模较大，占资产总额22.23%，回款压力较大

商誉占比较高，占资产总额8.81%，存在减值风险

毛利率持续下滑，2026年Q1降至28.15%，盈利能力弱化

新能源业务亏损严重，2025年毛利率-11.77%，影响整体业绩

三、技术分析：价格趋势、指标及支撑/阻力位

3.1 价格趋势分析

三孚新科股价自2026年初以来表现强劲，截至2026年5月27日，股价已从年初的60元附近攀升至
140元以上，累计涨幅超过100%，远超同期大盘表现。近期股价持续刷新历史新高，5月8日、5月7

日、5月15日等多日创历史新高，显示市场对公司前景高度看好。

 关键趋势

股价自2026年初以来表现强劲，截至5月27日已从60元附近攀升至140元以上，累计涨幅超过
100%，远超大盘表现，并持续刷新历史新高。

从技术形态来看，股价处于上升通道中，均线系统呈多头排列，短期均线MA5（135.14元）、MA10

（128.81元）、MA20（115.11元）和MA60（120元附近）均呈上行趋势。成交量方面，近期成交
量有所放大，但尚未达到爆发性水平，显示资金介入较为稳健。

3.2 关键技术指标分析

RSI指标：当前RSI指标处于70以上超买区域，显示短期涨幅过大，存在回调风险。

MACD指标：DIF（12.31）与DEA（10.28）线处于零轴上方，且DIF线上穿DEA线形成金叉，显示
短期趋势向好，但需警惕超买后的回调风险。

KDJ指标：K线（85.74）、D线（81.28）和J线（80.04）均处于超买区域，显示短期涨幅过快，可
能面临技术性调整。

融资融券数据：截至2026年5月22日，公司融资余额达6.42亿元，近10日增加2.31亿元，环比增长
56.41%，融资余额快速攀升，显示杠杆资金推动股价上涨，但也增加了去杠杆风险。

 技术指标仪表盘
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3.3 支撑与阻力位分析

关键支撑位：

短期支撑位：130元附近（近期低点支撑）

中期支撑位：120元附近（MA60均线支撑）

长期支撑位：100元附近（前期高点支撑）

关键阻力位：

近期阻力位：145元附近（当前高位压力）

中期阻力位：150元附近（前期缺口压力）

长期阻力位：160元附近（理论目标位）

技术风险提示：

当前股价处于超买区域，RSI、MACD和KDJ指标均显示短期涨幅过快，存在技术性回调风险

融资余额快速攀升至6.42亿元，融资杠杆高企，若市场调整，可能引发去杠杆抛售

近期股价波动加大，换手率有所提高，但尚未达到极端水平，显示资金分歧开始显现

四、市场情绪：评级、舆情与新闻影响

4.1 机构评级与市场关注度

截至2026年5月27日，近三个月内市场主流券商对三孚新科未发布明确评级，显示机构对其短期投资
价值存在分歧。从市场关注度来看，公司近期在资本市场的关注度明显提升，股价持续创新高，融资余
额大幅增长，显示市场情绪较为乐观。

4.2 舆情与新闻影响

近期关于三孚新科的新闻主要集中在以下几个方面：



1. 业绩回暖：公司2026年Q1实现扭亏为盈，营收和扣非净利润双增，显示公司经营状况已开始改
善，这一消息对市场情绪形成正面刺激。

2. 订单增长：公司设备在手订单充足，主要覆盖VCP电镀设备、mSAP电镀设备、HVLP铜箔电镀及后
处理设备、复合铜箔水电镀设备等，这一消息增强了市场对公司未来业绩的信心。

3. 技术突破：公司在复合铜箔领域取得重大技术突破，开发的3D多孔结构复合铜箔产品已送样多家头
部电池厂商并获得小批量订单，这一消息提升了市场对公司长期成长性的预期。

4. 高管减持：近期公司核心技术人员邓正平、詹益腾等减持公司股份，累计减持4.86万股，占流通股
本比例0.05%，成交均价为118.9元，这一消息对市场情绪形成一定负面影响。

4.3 投资者情绪分析

从投资者行为来看，近期资金对三孚新科表现出较强兴趣：

融资余额从2026年5月初的4.1亿元增至5月22日的6.42亿元，增长56.41%，显示杠杆资金入场

华安智能装备主题股票A和华安品质甄选混合A两只基金新进成为公司第九大和第十大流通股东，持
股数量分别为71.59万股和63.20万股

股东户数从2025年末的4988户增至2026年Q1末的5406户，增幅8.38%，显示散户参与度提升

 投资者结构变化

然而，投资者情绪也存在分歧：

私募基金君唐一号减持公司股份，减持前持股4.76%，减持后持股比例下降

核心技术人员减持股份，显示对公司短期股价过高的担忧

应收账款规模较大且周转天数增加，从2024年的179.1天增至2025年的252.19天，显示公司现金
流压力加大



五、竞品对比：竞争对手市场份额和财务指标

5.1 主要竞争对手分析

三孚新科在国内表面工程化学品及设备行业的主要竞争对手包括：

国际巨头：Atotech、BASF、Henkel等外资企业，在高端PCB化学品市场占据主导地位

国内企业：鼎龙股份、安集科技、江化微等，在中低端市场具有一定竞争力

从市场份额来看，国内PCB高端化学品市场主要由外资企业主导，Atotech、ENI等国际巨头占据约
70%的市场份额，三孚新科作为国内企业，市场份额相对较小，但在部分细分领域已实现进口替代。

5.2 财务指标对比

指标 三孚新科 行业均值 行业排名

总市值(亿元) 142 175 23/34

净资产(亿元) 7.45 30.14 34/36

净利润(万元) 556.94 8789 30/36

市盈率(动) 488.11 387.69 28/36

市净率 16.44 6.68 34/36

毛利率 28.15% 31.1% 22/36

净利率 5.74% 10.46% 25/36

ROE 0.94% 2.09% 26/36

数据来源：

从财务指标对比来看，三孚新科在市值、市盈率、市净率等估值指标上均高于行业平均水平，但盈利能
力、净资产收益率等指标则低于行业平均水平，显示公司处于高估值、低盈利的成长期，市场对其未来
成长性预期较高。

5.3 竞争优势与劣势分析



竞争优势：

技术优势：研发投入占比高（14.67%），专利数量多（196+项），在高端PCB化学品和设备领域
拥有多项突破性技术

客户优势：已与胜宏科技、沪电股份等国内PCB行业TOP20企业建立长期稳定合作关系

协同优势：拥有"化学品+设备"协同模式，在行业内较为独特，增强了客户粘性

区域优势：总部位于珠三角PCB产业集群区，销售网络覆盖核心产业区域，提供本土化服务

竞争劣势：

规模劣势：2025年营收4.58亿元，在行业35家企业中排名第34，远低于行业第一名西陇科学
（73.31亿元）和第二名国瓷材料（45.83亿元）

盈利劣势：净利润亏损，盈利能力弱于行业平均水平

国际竞争力不足：海外市场拓展有限，国际收入占比不高

新兴业务不成熟：复合铜箔等新兴业务尚未形成规模收入，仍处于产业化初期

六、估值与健康：PE/PB/DCF估值合理性及财务健康度

6.1 当前估值水平分析

截至2026年5月27日，三孚新科估值水平如下：

动态市盈率：542.36倍，显著高于行业均值275.71倍，处于行业高位

市净率：22.77倍，显著高于行业均值6.63倍，反映市场对公司资产价值的高预期

市销率：17.71倍，高于行业平均水平，显示市场对公司收入增长的乐观预期

 估值水平分析



从相对估值来看，三孚新科处于高估区间。根据证券之星行业相对比较显示，三孚新科行业内竞争力的
护城河一般，盈利能力一般，未来营收成长性较差，综合基本面各维度看，股价偏高。

6.2 DCF估值模型分析

采用DCF估值模型对公司进行长期估值分析，关键假设如下：

1. 未来5年营收增长率：

2026年：20%（基于Q1增长25.74%及订单增长）

2027-2028年：30%（基于复合铜箔等新兴业务放量）

2029-2030年：20%（业务进入成熟期）

2. 毛利率假设：

2026年：30%（毛利率修复）

2027-2028年：35%（高毛利新兴业务占比提升）

2029-2030年：32%（行业竞争加剧）

3. 净利率假设：

2026年：5%（扣非净利润扭亏）

2027-2028年：8%（盈利能力持续改善）

2029-2030年：6%（维持稳定水平）

4. 永续增长率：3%



5. 加权平均资本成本（WACC）：10%

基于上述假设，公司未来5年自由现金流折现价值（DCF）约为80亿元，对应每股价值约81元，当前股
价已显著高于DCF估值，显示市场对公司的长期成长性预期过高。

 估值结论

基于DCF模型，公司内在价值约80亿元（每股81元），当前市值142亿元已显著高于此估值，
显示市场预期过高，存在估值回调风险。

6.3 财务健康度综合评估

公司财务健康度总体中等偏上，主要优势在于：

资产负债率控制在47%左右，处于相对健康水平

研发投入占比高，达14.67%，支撑长期技术壁垒

客户结构优质，主要为行业头部企业，收入质量较高

主要风险点在于：

应收账款规模较大：占资产总额22.23%，回款压力较大

商誉占比较高：占资产总额8.81%，存在减值风险

毛利率持续下滑：2026年Q1降至28.15%，盈利能力弱化

经营现金流压力：2026年Q1经营活动现金流为-2740.27万元，同比下降191.32%

新兴业务亏损严重：2025年新能源业务毛利率-11.77%，拖累整体业绩

七、主要风险：行业竞争风险、政策风险、地缘风险等

7.1 行业竞争风险

PCB行业竞争加剧：PCB行业是技术密集型产业，高端化学品市场主要由外资企业主导，三孚新科作为
国内企业，面临较大的市场竞争压力。若行业需求持续疲软，传统板块营收将进一步承压。

复合铜箔市场竞争激烈：复合铜箔领域已有多家企业布局，如宝明科技、胜利精密等已实现批量供货，
三孚新科的3D复合铜箔虽有技术优势，但需面对激烈的市场竞争，若技术路线选择或产业化进度不及
预期，将面临较大的市场风险。



原材料价格波动风险：公司主要原材料包括硫酸铜、硫酸镍等，价格波动直接影响公司成本。2025年
初，硫酸铜价格约2万元/吨，目前已涨至2.7万元/吨左右，成本压力加大。

7.2 政策与技术风险

技术路线不确定性：复合铜箔市场存在不确定性，下游客户技术路线选择尚未明确，新业务市场开拓面
临挑战。若公司3D复合铜箔技术路线不被市场接受，将对公司长期发展形成不利影响。

行业标准变化风险：表面工程行业标准持续更新，若公司无法跟进行业标准变化，可能导致产品不符合
市场需求，影响公司竞争力。

政策支持不及预期：公司3D复合铜箔技术被列入"十五五规划"关键攻关材料，若政策支持力度不及预
期，将影响公司新兴业务发展。

7.3 财务与经营风险

应收账款风险：应收账款账面价值达2.98亿元，占资产总额22.23%，若客户经营不善导致回款困难，
将增加坏账风险。

商誉减值风险：公司商誉净值1.18亿元，占资产总额8.81%，若收购子公司业绩未达预期，存在商誉
减值风险。

订单履行风险：公司与嘉元科技签订的2.43亿元设备买卖合同自2023年签订后尚未履行，若订单履行
不及预期，将影响设备业务收入确认。

融资风险：融资余额快速攀升至6.42亿元，若市场调整，可能引发去杠杆抛售，对股价形成压力。

八、结论建议：短期投资建议、长期投资建议

8.1 短期投资建议（3-6个月）

短期建议谨慎观望，主要原因如下：

1. 股价处于超买区域：RSI、MACD和KDJ指标均显示短期涨幅过快，存在技术性回调风险。

2. 融资杠杆高企：融资余额快速攀升至6.42亿元，杠杆资金推升股价，若市场调整，可能引发去杠杆
抛售。

3. 业绩验证关键期：公司2026年Q1业绩已开始回暖，但需关注Q2/Q3设备订单收入确认及毛利率修
复情况，短期内业绩能否持续改善存在不确定性。

4. 高管减持信号：近期核心技术人员减持股份，显示对公司短期股价过高的担忧，可能释放负面信
号。



操作建议：

短期内不建议追高买入

若股价回调至120-130元区间，可考虑少量试水

密切关注Q2/Q3业绩报告，若设备订单开始批量确认收入且毛利率修复，则可考虑加仓

设定止损位在110元附近，若跌破止损位则需谨慎对待

8.2 长期投资建议（1-3年）

长期看好公司发展前景，但需关注以下关键点：

1. 新兴业务产业化进程：复合铜箔等新兴业务是公司未来增长的核心引擎，需密切关注其产业化进
程，若3D复合铜箔能通过宁德时代等头部电池厂商验证并实现批量供货，则公司长期成长性将得到
确认。

2. 毛利率修复情况：2026年Q1毛利率降至28.15%，需关注未来毛利率能否逐步修复至35%以上，
支撑公司盈利能力提升。

3. 应收账款管理：应收账款周转天数从2024年的179.1天增至2025年的252.19天，需关注公司应收
账款管理能力，若能有效改善，将减轻现金流压力。

4. 估值回归合理区间：当前股价对应542倍动态市盈率，显著高于行业平均水平，需等待估值回归合
理区间后再考虑长期布局。

操作建议：

长期投资者可考虑分批建仓，在股价回调至120-130元区间时逐步建仓

关注江西龙南基地建设进度，若能提前投产并实现复合铜箔批量供货，则可考虑加仓

设定目标价格区间150-180元，若股价突破该区间且基本面持续改善，可考虑持有

若股价持续高位震荡且基本面未明显改善，需警惕高估值风险，适时减仓

8.3 投资逻辑总结

短期投资逻辑：

股价处于超买区域，存在技术性回调风险

融资杠杆高企，去杠杆风险增加

需等待Q2/Q3业绩验证设备订单收入确认及毛利率修复情况

高管减持释放短期谨慎信号



长期投资逻辑：

"化学品+设备"协同模式形成差异化竞争优势，在高端PCB和新能源领域具备长期发展潜力

3D复合铜箔技术突破，若能实现批量供货，将打开公司第二增长曲线

AI服务器、智能汽车等高端PCB需求增长，为传统业务复苏提供支撑

表面工程行业国产替代趋势明确，公司作为国内领先企业有望受益

风险提示：

PCB行业周期性波动风险

复合铜箔业务产业化进度不及预期风险

原材料价格波动风险

应收账款回款风险

高估值回调风险

九、投资决策参考表

评估维
度

短期（3-6个月） 长期（1-3年）

基本面
业绩开始回暖，但设备订单收入确认
滞后

毛利率承压，盈利能力有待验证

高端PCB化学品国产替代逻辑清晰
复合铜箔等新兴业务技术突破明显，产业化进程加

速

技术面

股价处于超买区域，存在技术性回调

风险
融资杠杆高企，去杠杆风险增加

"化学品+设备"协同模式形成差异化竞争优势

3D复合铜箔技术有望在固态电池等领域开辟新空间

估值面
动态市盈率542倍，显著高于行业平
均水平

市净率22.77倍，处于行业高位

DCF估值约80亿元，当前市值142亿元，估值溢价
明显

需新兴业务贡献显著增量才能支撑当前估值

资金面

融资余额快速攀升至6.42亿元，杠杆
资金推动明显

机构持仓相对分散，私募基金减持释
放谨慎信号

公募基金新进布局，如华安智能装备主题股票A和

华安品质甄选混合A

需关注未来机构持仓变化对股价的影响



综合建议：

短期投资者：建议观望，等待技术指标回归中性区域且业绩验证后再考虑介入

长期投资者：可考虑分批建仓，在股价回调至120-130元区间时逐步布局，目标持有1-3年

风险偏好：高风险偏好投资者可考虑少量配置，但需设定严格止损；低风险偏好投资者建议暂不配
置

风险控制措施：

设定止损位在110元附近

密切关注江西龙南基地建设进度和3D复合铜箔测试验证结果

定期跟踪应收账款周转天数和毛利率变化，若持续恶化需考虑减仓

若股价在高位持续横盘超过3个月且无业绩支撑，需考虑减仓

十、投资价值与前景展望

10.1 传统业务复苏前景

PCB化学品业务是公司传统核心业务，2025年实现收入2.81亿元，同比下降9.64%，毛利率
40.11%，盈利能力较强。随着AI服务器、智能汽车等高端PCB需求增长，公司传统业务有望实现复
苏。

公司在高端PCB制程领域持续深化技术布局，水平沉铜及脉冲电镀工艺技术在AI服务器和智能汽车专用
HDI、多层板等领域持续突破，已在下游主流客户产线中成熟应用。公司计划对现有传统产品进行持续
迭代优化，重点提升在AI算力、高附加值、外资主导领域的产品性能，加快新产品验证与样板客户建
设，加大市场推广力度，切实提升市场份额与盈利能力。

传统业务复苏将是公司短期业绩支撑，但长期增长仍需依赖新兴业务突破。

10.2 新兴业务发展前景

复合铜箔业务是公司未来最重要的增长引擎。公司开发的3D多孔结构复合铜箔产品已送样多家头部电
池厂商并获得小批量订单，良品率≥95%，能量密度提升7%，适配固态电池等前沿领域，技术优势明
显。

 新兴业务亮点



复合铜箔业务是公司未来最重要的增长引擎，其3D多孔结构产品已送样头部电池厂商并获小批
量订单，技术指标优异（良品率≥95%，能量密度提升7%），产业化前景广阔。

公司在江西龙南布局配套5GWh高安全干电极电池制造的关键材料项目，规划三年内完成投产，预计建
成后将形成年产配套5GWh高安全干电极电池制造的关键材料生产能力。该项目采用"工艺+化学品+设
备"一站式协同优势，有望成为公司新能源业务的重要支撑点。

此外，公司在mSAP（改良型半加成法）和玻璃基板电镀领域也取得突破，mSAP部分制程专用化学品
已在头部PCB客户端上线应用，且已有头部PCB客户mSAP电镀设备订单。这些业务将共同支撑公司长
期增长。

新兴业务发展前景广阔，但产业化进程和市场接受度是关键变量。若3D复合铜箔能通过宁德时代等头
部电池厂商验证并实现批量供货，公司将迎来高速增长期。

10.3 投资价值总结

三孚新科作为表面工程技术解决方案提供商，拥有较强的技术实力和客户资源，但在规模和盈利能力上
与行业龙头仍有差距。公司最大的投资价值在于其在高端PCB化学品和新能源复合铜箔等新兴领域的技
术突破和产业化潜力。

 核心投资价值

公司最大的投资价值在于其在高端PCB化学品和新能源复合铜箔等新兴领域的技术突破和产业
化潜力。

从短期来看，公司股价已处于高位，存在技术性回调风险，且融资杠杆高企，去杠杆压力较大，建议谨
慎观望。

从长期来看，若公司能成功实现复合铜箔等新兴业务的产业化，并在高端PCB化学品领域持续扩大市场
份额，公司有望实现业绩和估值的双重提升，具备较好的投资价值。

总体而言，三孚新科是一家高风险高回报的成长型企业，适合风险偏好较高的长期投资者在合理估值区
间分批建仓，分享公司技术突破和国产替代带来的成长红利。

十一、附录：关键数据与指标



指标 2026年Q1 2025年 2024年 行业均值

营业收入(亿元) 1.58 4.58 6.21 19.23

归母净利润(万元) 556.94 -4831.56 -3679.34 4904.77

扣非净利润(万元) 504.57 -6250.91 -2894.85 4562.41

毛利率 28.15% 36.22% 38.28% 31.1%

净利率 5.74% -13.22% -11.52% 10.46%

资产负债率 46.95% 47.63% 49.21% 29.07%

市盈率(TTM) -382.63 -296.10 -297.10 387.69

市净率 15.18 22.77 20.30 6.68

市销率(TTM) 17.71 20.62 14.11 -

股东户数(户) 5406 4988 - -

融资余额(亿元) 6.42 6.43 - -

专利数量(项) - 196+ - -

研发投入占比 14.67% 14.48% - -

客户数量 196+ - - -

数据来源：

注：本报告基于公开资料分析，不构成投资建议。投资者应结合自身风险偏好和投资目标，谨慎做出投
资决策。报告中涉及的财务数据、技术指标、市场预测等均存在不确定性，可能与实际情况存在差异。
作者及发布方不对因使用本报告内容而产生的任何损失承担责任。


