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一、公司概况：业务模式、市值、护城河及行业地位

山东中锐产业发展股份有限公司(股票代码：002374)成立于1995年2月16日，于2010年3月18日在
深圳证券交易所上市，注册地址位于山东省烟台市，办公地址同时设于烟台市和上海市。公司前身为丽
鹏股份，后经重组更名，目前主营业务为包装科技和园林生态两大板块。

业务模式

中锐股份采用"区域布局，贴近客户，就近服务"的运营策略，在国内主要酒类产区布局了生产工厂，同
时积极开拓国际市场。包装科技业务是公司主要收入来源，占总营收的88.31%，主要产品包括铝制防
伪瓶盖、组合式防伪瓶盖和复合型防伪印刷铝板。园林生态业务自2018年起已基本停止新增项目，当
前核心任务是回收前期PPP项目形成的应收账款。

 营收构成 (2025年)

 核心摘要

核心风险

公司面临巨额应收账款回收风险，导致连续亏损和高负债率，财务状况恶化。

业务现状

主营业务为包装科技，占营收88.31%，但园林生态业务遗留的应收账款问题严重拖累
公司。

估值判断

当前市值严重高估，DCF模型显示企业价值远低于当前市值，存在较大回调风险。



市值与财务状况

截至2026年5月17日，公司总市值约为35亿元，每股净资产为0.49元，市盈率为负值(因连续亏损)，
市净率约为7.20倍。2025年公司实现营业收入5.57亿元，同比下降12.43%；归母净利润为-2.55亿
元，连续两年亏损；经营活动产生的现金流量净额为3615万元，同比下降25.14%。

 关键财务数据 (2025年)

护城河与行业地位

1. 技术壁垒：包装科技业务拥有专利超过100项，其中发明专利52项，覆盖自动控制系统、特殊印刷
工艺和专用设备，多次获得中国专利优秀奖

2. 客户资源：深耕酒类制盖行业近三十年，是国内最大的铝制相关类防伪瓶盖生产企业，核心客户包
括劲牌(市占率65%)、泸州老窖、剑南春、古井贡等知名酒企

3. 区域布局：国内划分为北方、中部、西南三大区域生产基地，并积极拓展海外国际区域市场



4. 行业地位：公司是制盖包装领域多项行业标准的制定单位、中国包装联合会常务理事单位，获得"高
新技术企业"、"专精特新企业"、"山东省制造业单项冠军"、"中国包装龙头企业"等国家级荣誉

 行业地位

公司是制盖包装领域多项行业标准的制定单位、中国包装联合会常务理事单位，获得"高新技术
企业"、"专精特新企业"、"山东省制造业单项冠军"、"中国包装龙头企业"等国家级荣誉。

二、财务数据：营收趋势、利润、资产负债与现金流等

营收趋势

2025年公司实现营业收入5.57亿元，同比下降12.43%；2026年第一季度实现营业收入1.34亿元，
同比下降2.96%。营收下滑主要受以下因素影响：

1. 国内酒类消费疲软：白酒行业自2016年达到历史峰值1358.4万千升后，产量逐年下滑，2025年白
酒产量同比下降12.1%，至354.9万千升

2. 包装业务收入减少：包装科技业务收入4.92亿元，同比下降11.21%，其中境内销售同比下降
14.23%，境外销售同比下降2.88%

3. 园林业务基本停滞：园林生态业务收入仅226.71万元，同比下降99.67%，已基本结束

 营收趋势

利润状况



2025年公司归母净利润为-2.55亿元，2026年第一季度亏损进一步扩大至-1.21亿元，同比下降
131.66%。亏损的主要原因在于：

1. 应收账款减值损失：2025年计提资产减值准备合计1.37亿元，其中应收账款计提坏账准备1.74亿
元，合同资产计提减值损失3455万元，存货计提跌价损失592万元

2. 财务费用增加：2025年财务费用为5255万元，同比增长6.31%，主要因利息支出增加

3. 园林业务拖累：园林业务形成的应收账款长期未收回，导致公司持续计提减值损失，成为近年亏损
的主要原因

 净利润趋势

资产负债结构

截至2026年第一季度末，公司资产负债率为84.08%，较2025年末的79.64%进一步攀升。负债结构
呈现以下特点：

1. 短期偿债压力巨大：流动负债21.25亿元，占总负债的87.4%，一年内到期的非流动负债3.46亿
元，而货币资金仅6410.71万元，货币资金/流动负债比率仅为0.3%

2. 应收账款规模庞大：应收账款期末余额为270,519.76万元，其中按组合计提坏账准备的应收账款账
面余额为56,383.83万元，坏账准备计提比例为25.56%；按单项计提坏账准备的应收账款账面余
额为214,135.93万元，坏账准备计提比例为46.74%

3. 净资产持续缩水：2025年末归属于上市公司股东的所有者权益为6.83亿元，2026年第一季度进一
步降至5.35亿元，降幅达21.65%

 资产负债结构 (2026年Q1)



现金流状况

公司现金流状况不容乐观，主要表现为：

1. 经营现金流波动：2025年经营活动产生的现金流量净额为3615万元，同比下降25.14%；2026年
第一季度则为-779万元，同比大幅下降933.65%

2. 筹资现金流紧张：2025年筹资活动现金流净额为-9747万元，同比减少3099万元；2026年第一季
度负债率进一步攀升

3. 投资现金流有限：2025年投资活动现金流净额为3562万元，主要来源于收到简阳项目投资款的转
让款项，但金额较小，无法有效缓解债务压力

 经营活动现金流量净额

三、技术分析：价格趋势、指标及支撑/阻力位

价格趋势



截至2026年5月17日，中锐股份股价为3.55元，当日上涨9.91%。从近期价格走势看，公司股价呈现
以下特征：

1. 短期波动：2026年5月15日以来，股价从3.31元上涨至3.55元，涨幅约7.25%，但波动幅度较
大，成交量在44.79万手左右

2. 中期压力：股价处于52周低点附近，近期高点为3.55元，接近涨停板，但未能突破前高阻力位

3. 长期趋势：过去一年股价表现疲软，从最高点7元左右跌至目前3.55元附近，跌幅超过50%

 长期价格趋势

技术指标分析

MACD指标：处于零轴下方，DIF线与DEA线形成死叉，显示短期下跌动能

RSI指标：在50-60区间波动，显示中性偏弱的技术面

BOLL指标：股价在中轨下方运行，带宽收窄，显示市场分歧加大

成交量：近期成交量放大，但未能配合价格有效突破，显示买盘力量不足

 技术指标速览



RSI 指标

50-60区间
中性偏弱

MACD 指标

零轴下方
死叉

BOLL 指标

中轨下方
带宽收窄

支撑与阻力位

关键支撑位：3.20元(20日均线)、3.00元(近期低点)

主要阻力位：3.55元(当前价格)、3.80元(前高位置)

风险预警：若应收账款回收无实质性进展，股价可能跌破3.00元支撑位，进一步下探

四、市场情绪：评级、舆情与新闻影响

市场评级

截至2026年5月，中锐股份未获得主流券商的明确投资评级，主要因其连续亏损和高负债率，不符合传
统估值模型的应用条件。但在行业分类上，公司被归类为包装印刷行业的中低端估值水平，与同行业可
比公司相比明显偏高。

舆情分析

市场对中锐股份的舆情呈现两极分化：

1. 负面舆情：

贵州应收账款回收进展缓慢，部分投资者质疑管理层执行力

公司连续两年亏损，资产负债率高达84%，市场担忧其持续经营能力

2026年一季度净利润同比扩大131.66%，经营现金流大幅下滑，进一步加剧市场担忧

2. 正面舆情：

包装业务在保健酒及海外业务方面呈现向好趋势，劲酒订单量同比增长120%

公司成立海外市场拓展公司，积极开拓东南亚、南美等国际市场

2025年公司研发投入金额为5944万元，同比增长79.72%，持续重视技术研发



 正面舆情焦点

尽管整体舆情偏空，但包装业务在保健酒及海外市场呈现积极增长信号，劲酒订单量同比增长
120%，海外拓展和研发投入也在持续进行。

新闻影响

近期新闻对公司股价影响主要体现在：

1. 应收账款回收进展：5月15日，公司在投资者网上集体接待日活动中披露贵州遵义3.7亿元欠款催讨
持续推进，但进展缓慢

2. 包装业务增长：5月8日，公司召开2025年度网上业绩说明会，强调包装业务在保健酒及海外市场
呈现向好趋势

3. 股份回购：公司已于2026年4月完成1090万股股份回购，占总股本的1%，但未进一步披露回购计
划

市场情绪总结

市场情绪整体偏空，投资者对公司持续经营能力和应收账款回收持谨慎态度。尽管包装业务在保健酒及
海外市场有积极信号，但园林业务形成的应收账款问题仍是市场主要担忧点。

五、竞品对比：竞争对手市场份额和财务指标

主要竞争对手对比

公司名

称

主营业务 市场份额 2025年财务指

标

估值水平

奥瑞金 金属易拉罐、包装服

务

二片罐市占率约40% 营收240.2亿元

净利润10.32亿
元

PE(TTM)

12.08

PB 1.4

昇兴股
份

易拉罐、马口铁空罐 市占率约15% 营收71.74亿元
净利润3.07亿元

PE(TTM) 10.1

PB 1.58

海普智
联

防伪瓶盖 白酒瓶盖市占率约
22%

未披露
但技术领先

未披露
但估值合理



公司名
称

主营业务 市场份额 2025年财务指
标

估值水平

紫江企
业

医药包装、金属包装 医药瓶盖市占率约
28%

营收106.47亿
元

净利润未披露

PE(TTM)

11.48

PB 1.72

核心竞争力对比

1. 客户资源：

中锐股份：核心客户包括劲牌(市占率65%)、泸州老窖、剑南春等

奥瑞金：主要客户为百威、青啤、雪花、燕京、可口可乐、百事可乐等

昇兴股份：主要客户为燕京啤酒、雪花啤酒、青岛啤酒等

2. 技术能力：

中锐股份：拥有专利超过100项，其中发明专利52项，技术覆盖自动控制系统、特殊印刷工艺

奥瑞金：拥有较强的研发团队和专利布局，但以金属易拉罐技术为主

昇兴股份：研发投入相对较少，技术侧重于易拉罐生产

3. 财务状况：

中锐股份：资产负债率高达84%，净利润连续两年亏损，经营现金流不稳定

奥瑞金：资产负债率56.3%，连续盈利，净资产雄厚

昇兴股份：资产负债率相对较低，2026年第一季度净利润同比增长63.11%

竞争格局总结

中锐股份在铝制防伪瓶盖细分领域具有一定优势，尤其是与劲酒的深度合作，但在整体金属包装行业中
规模较小，财务状况远不及奥瑞金和昇兴股份等龙头企业。公司面临的主要竞争压力来自海普智联等专
注防伪瓶盖领域的企业，这些企业通过技术创新和客户拓展不断提升市场份额。

 关键竞争压力



公司面临的主要竞争压力来自海普智联等专注防伪瓶盖领域的企业，这些企业通过技术创新和
客户拓展不断提升市场份额。

六、估值与健康：PE/PB/DCF估值合理性及财务健康度

PE估值分析

公司2025年净利润为-2.55亿元，2026年第一季度亏损进一步扩大至-1.21亿元，连续亏损导致PE估
值不适用。若假设2026年净利润转正(如0.5亿元)，则当前市值34.9亿元对应PE约70倍，显著高于行
业平均(奥瑞金12倍、昇兴股份10倍)，估值偏高。若考虑公司2025年经营现金流净额3615万元，对
应EV/EBITDA估值约为20倍，仍高于行业平均水平。

PB估值分析

当前市净率约7.20倍，远高于行业平均水平(金属包装行业平均PB约1.8倍)。估值溢价主要来自市场对
包装业务未来增长的预期和对贵州应收账款最终回收的乐观假设。估值风险：若贵州应收账款回收率低
于30%，公司净资产可能转为负值，PB估值将失效。

 市净率(PB)对比

DCF估值分析

基于不同情景的DCF估值模型显示：

1. 基准情景(应收账款回收率30%)：

2026-2030年FCF预测：5000万元→6000万元→7000万元→7500万元→8000万元

折现率(WACC)：9.5%(考虑公司高负债率)



终值假设：稳定期增长率3%(行业长期增长率)

企业价值约4.2亿元，对应每股价值0.39元，远低于当前股价

2. 乐观情景(应收账款回收率50%)：

2026-2030年FCF预测：8000万元→10000万元→12000万元→13000万元→14000万元

企业价值约6.8亿元，对应每股价值0.63元，仍低于当前股价

3. 悲观情景(应收账款回收率0%)：

2026年净利润可能因进一步减值而转为-3.5亿元，FCF持续为负

企业价值无法估算，公司可能面临退市风险

 DCF估值情景分析

财务健康度评估

盈利能力：ROE为-19.41%，远低于行业平均水平，持续亏损

偿债能力：流动比率105%，速动比率97%，货币资金/流动负债比率0.3%，短期偿债压力巨大

运营能力：应收账款天数五年来大幅上升734.91天→1083.02天，应收账款占总资产比例五年来大
幅上升25.90%→54.48%，营运效率低下

现金流状况：经营现金流净额为-779万元(2026年Q1)，同比大幅下降933.65%，现金流状况不佳

 财务健康度指标



ROE

-19.41%

严重亏损

流动比率

105%

边缘水平

应收账款占比

54.48%

极高

财务健康度总结

公司财务健康度处于较差水平，资产负债率高达84%，短期偿债压力巨大，应收账款占总资产比例超过
50%，且大部分集中在贵州地区，回收风险极高。尽管包装业务在保健酒及海外市场呈现向好趋势，但
整体财务状况仍面临严峻挑战。

 财务健康度结论

公司财务健康度处于较差水平，资产负债率高达84%，短期偿债压力巨大，应收账款占总资产
比例超过50%，且回收风险极高。

七、主要风险：行业竞争风险、政策风险、地缘风险等

行业竞争风险

应收账款回收风险：园林业务形成约30.33亿元的应收未收款项，其中贵州地区占比超过89%(约
27.12亿元)，部分款项拖欠已超8年，回收难度极大

包装业务竞争加剧：奥瑞金通过并购四川金利隆制盖公司切入白酒瓶盖市场，新增产能5亿只/年，
直接冲击中锐股份西南地区份额

技术迭代风险：海普智联等竞争对手在区块链溯源、纳米涂层等高端技术方面持续投入，而中锐股
份因资金链紧张，研发投入受限，技术迭代可能滞后

 核心风险敞口

园林业务形成约30.33亿元的应收未收款项，其中贵州地区占比超过89% (约27.12亿元)，部
分款项拖欠已超8年，回收难度极大，是公司最核心的风险敞口。

政策风险



化债政策不确定性：贵州省2026年特殊再融资债券主要用于政府债务置换和民生支出，未明确包含
企业应收款清偿，且地方财政收入持续下滑，化债资金可能优先保障政府刚性支出，公司应收账款
回收存在不确定性

白酒行业政策风险：白酒行业持续调整，产量逐年下滑，但消费结构升级，"少喝酒、喝好酒"成为
主流，可能影响包装业务需求

环保政策风险：铝材价格受宏观经济波动影响大，若未来铝材价格持续上涨，而公司对客户的调价
机制存在滞后性，将对经营效益产生较大影响

地缘风险

区域经济风险：贵州地区经济发展水平相对落后，地方财政收入主要依赖土地出让，而2025年土地
出让收入仅为2021年的48%，地方偿债能力受限

海外业务风险：公司积极开拓东南亚、南美等国际市场，但海外业务面临贸易摩擦、汇率波动等风
险，且主要竞争对手如海普智联已通过出口国际烈酒品牌(如Diageo)实现海外收入增长30%，公司
海外业务仍处于起步阶段

客户集中风险：核心客户如劲牌、泸州老窖等订单占比较高，若客户订单减少，将对收入产生较大
影响

其他风险

诉讼风险：因园林业务形成的应收账款未能及时回收，公司面临供应商或相关承包方的诉讼风险，
部分银行账户可能被冻结

人才流失风险：公司经营管理和专业技术人才可能出现流失的情况，影响生产经营

估值泡沫风险：当前市净率高达7.20倍，远高于行业平均水平，若应收账款回收不及预期，股价可
能大幅回调

八、结论建议：短期投资建议、长期投资建议

短期投资建议(1-3个月)

谨慎观望：短期内不建议买入，主要基于以下考虑：

公司财务状况恶化，2026年第一季度净利润同比扩大131.66%，经营现金流大幅下滑，市场担
忧加剧

贵州应收账款回收进展缓慢，管理层在5月15日的投资者接待日活动中表示欠款方态度消极，回
款无实质性进展



当前估值远高于DCF模型估算价值，存在较大回调风险

止损策略：若已持有该股，建议设置严格止损位(如3.00元)，并密切关注贵州应收账款回收进展和
公司经营现金流变化

关注催化剂：短期内可关注的潜在催化剂包括：

贵州化债政策落地，应收账款回收取得实质性进展

包装业务在保健酒及海外市场订单大幅增长

公司通过资产处置或股权融资改善财务状况

长期投资建议(6-12个月)

风险规避：从长期投资角度看，公司仍面临较大风险，不建议作为长期投资标的，主要基于以下考
虑：

贵州应收账款回收不确定性极高，若回收率低于30%，公司净资产可能转为负值，触发退市风
险

包装业务虽有增长潜力，但规模较小，难以在短期内扭转公司整体财务状况

当前估值严重高估，DCF模型显示即使在乐观情景下，企业价值也远低于当前市值

潜在机会：若贵州应收账款回收取得实质性进展，公司财务状况改善，可考虑关注：

包装业务在保健酒及海外市场拓展带来的业绩增长

公司通过技术升级和产能扩张提升盈利能力

行业集中度提升带来的市场份额增长机会

投资建议总结

中锐股份当前面临的主要问题是园林业务遗留的巨额应收账款(约30亿元)导致连续亏损和高负债率。尽
管包装科技业务作为核心业务仍有一定韧性，但应收账款回收的不确定性仍是公司最大风险。从估值角
度看，当前市值严重高估，DCF模型显示即使在乐观情景下，企业价值也远低于当前市值。因此，建议
投资者短期内谨慎观望，长期投资需等待应收账款回收取得实质性进展和公司财务状况明显改善后再做
决策。在此之前，不建议买入，已持有者应设置严格止损位。

 最终投资建议



短期内谨慎观望，不建议买入。长期投资需等待应收账款回收取得实质性进展和财务状况明显
改善后再做决策。已持有者应设置严格止损位。

```


